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  หัวข้ออบรมและสัมมนา 
 ส ารวจมุมมอง กับค าวา่ นกัขายมืออาชพี 

 การขายคืออะไร?  

 นักขายคือใคร? ลูกค้าคือใคร? 

 นักขายมอือาชพีมีลักษณะอย่างไร? 

 คุณมีเป้าหมายอย่างไรกับการพัฒนาทักษะการขายและศิลปะการ
จูงใจลูกค้า 

 Workshop : ชวนคุย ชวนคิด กับการพฒันาเส้นทางการเป็นนัก
ขายทางโทรศัพท์ของตัวเอง 

 พัฒนาทักษะการขายในฐานะมอือาชพี 

 รู้จักขั้นตอนการขาย 

 ทักษะการขาย 

 Workshop : แสดงบทบาทสมมติ Role Play การขายสินค้า  

 วิทยากร Feedback และลงสนาม Show & Share 
 ศิลปะการโน้มน้าวและจูงใจลูกค้า 

 หลักการจิตวิทยาเชิงประยุกต ์

 กุญแจส าคัญในการโน้มน้าวและจูงใจคน 

 เทคนิคการจูงใจคนกลุ่มต่างๆ 

 เสริมเสน่ห์สร้างความประทับใจด้วยหลกัจิตวิทยาเชิงบวก 

 Workshop : เลือกเร่ืองที่ชอบและแชร์ประสบการณ์การ
เปลี่ยนแปลง 

 คุณสมบัตินักขายมืออาชีพในแบบคุณ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

วิทยากร  คุณสุณิชชา ชอบชัย 

 วิทยากร ที่ปรึกษา และโค้ชพัฒนาศักยภาพ 

วันที่จัด รุ่น 2 วันศุกร์ที่ 18 มิถุนายน 2564   สมาชิก : 3,000 + VAT 7% 210 = 3,210 บาท 

เวลา 09:00 – 16:30 น. (ลงทะเบียนเวลา 08.00 น.) รับจ านวน 15 ท่าน  (สมาชิก ส.ส.ท.,นักศึกษาปริญญาตรี, หน่วยงานราชการ, รัฐวิสาหกิจ) 

สถานที่ ห้องสัมมนา สมาคมส่งเสริมเทคโนโลยี (ไทย–ญี่ปุ่น) ซอยพัฒนาการ 18 บุคคลทั่วไป : 3,500 + VAT 7% 245 = 3,745 บาท 

ทักษะการขายมีกระบวนการขายเป็นกรอบในการฝึกฝนและปฏิบัติ

อย่างชัดเจน เริ่มตั้งแต่การแนะน าตัว การน าเสนอ การค้นหาความต้องการ การ

เจรจาต่อรอง การปิดการขาย และการบริการหลังการอย่างมืออาชีพในหลักสูตรนี้ 

มีเทคนิคและเคล็ดลับในการพัฒนาตัวเองกับขั้นตอนต่างให้มีประสิทธิภาพได้ 

เพียงแค่คุณก าหนดเป้าหมายให้ชัดเจนว่า…คุณต้องการเป็นนักขายมืออาชีพ 

การขายเป็นศิลปะแห่งการผสานศาสตร์และศิลป์ในการเรียนรู้จิตใจ

มนุษย์ที่ชื่อว่า ลูกค้า ดังนั้นคุณจะได้เรียนรู้และฝึกฝน หลักการทางจิตวิทยาแบบ

ประยุกต์ใช้ได้จริง และยิ่งเพิ่มเสน่ห์ให้เป็นนักขายที่เข้าถึงหัวใจลูกค้าได้อย่างน่า

มหัศจรรย์  เช่น การฟังได้ยินในสิ่งที่ลูกค้าไม่ได้พูด  กุญแจส าคัญในการโน้มน้าว

และจูงใจลูกค้า  การเปลี่ยนข้อขัดแย้งให้เป็นการเพิ่มยอดขายฯ   แน่นอนสิ่ง

ส าคัญคือคุณต้องตัดสินใจว่า..คุณต้องการฝึกฝนและอดทนปฏิบัติจนกว่าจะส าเร็จ 

ในฐานะนักขายมืออาชีพ 

สิ่งที่ได้รับหลังอบรมและสัมมนา  
1. สร้างความตระหนักรู้ในการสร้างคุณค่า และเพิ่มมูลค่าให้

พนักงานขาย มีความเช่ือมั่น และมุ่งมั่นพัฒนาตัวเองในการเป็น
นักขายมืออาชีพ ด้วยการตดัสินใจของตัวเอง 

2. สามารถพัฒนาทักษะที่จ าเป็นในการท างานขายให้ประสบ
ความส าเร็จด้วยการปฏิบัติจริงในห้องเรียน 

3. สามารถเสริมเสน่ห์ให้เป็นนักขายที่ครบเครื่องด้วยการใช้ศิลปะ
ผสานในการท างานขายด้วยหลักการทางจิตวิทยา  ให้กลายเป็น
นักขายในดวงใจลูกค้า 

คุณสมบัติผู้เข้าอบรมและสมัมนา 
 พนกังานขายและบรกิาร หวัหนา้งาน เจา้หนา้ที่มคีวาม

สนใจทกุทา่น 

 
 

 
 
 
 
 
 

A21MP043S (2110701101039-224-2520-0238004) 

คุณเพียง…ตัดสินใจแล้วว่า คุณคือนักขายมืออาชีพ 

 หลักสูตรที่แนะน าเพ่ือต่อยอดการเรียนรู้  
 ปั้นนักขายมือใหม่ สู่เป้าหมายมอือาชีพ 
 สุดยอดนักขายเชิงรุก 
 กลยุทธ์การสื่อสารกับคนหลากสไตส์ ให้ได้ทั้งใจได้ทั้งงาน 

สนใจสอบถามรายละเอียดเพ่ิมเติม 
ที่ 02-717-3000 ต่อ 81, Email: et@tpa.or.th 

 
 

 

 

Selling Skills & The Art of Motivatiion for Professional Sale 

พัฒนาทักษะการขายและศิลปะการจูงใจลูกคา้ส าหรับนักขายมืออาชีพ 

 


